
                关于AIAG                                   AIAG董事会成员 
    AIAG成立于1982年，是由美国三大汽车公司---克莱斯勒，福

特和通用汽车公司共同创建的全球著名的非盈利组织，其1,000多
家成员公司包括北美、欧洲及亚太地区的汽车整车厂、零部件供

应商、服务商和零售商。AIAG为汽车整车制造商和零部件供应商

提供了一个唯一的平台以共同处理和解决影响全球汽车供应链的

问题。 
AIAG将帮助中国汽车产业提高质量、物流管理和电子商务等

方面的能力，同时协助中国汽车产业与全球供应链接轨，加入到

世界汽车主流中来。 
 

作为AIAG新兴市场会员，贵公司能够： 
 优先并免费参加AIAG每年在北京CIAPE中国国际汽车零部件展上举办的“采购高层与供应商论坛”及其他由AIAG主办的免费

活动和部分收费活动。下图为AIAG在2008年北京车展同期的论坛。来自约翰迪尔、Specialty Products、麦格纳、菲亚特以及克

莱斯勒的采购高层针对各自的采购要求及战略方面做了精彩的演讲，以下为2008年AIAG采购论坛的听众反馈统计数据： 
－500人参加了此次论坛；其中80％的听众来自国内外汽车零部件供应商企业； 
－33%的参会人员是总经理、总监及以上级别，34％的为部门经理，另有20家媒体出席； 
－93%的听众反馈对演讲者的演讲内容表示非常满意或满意； 
－89％的听众反馈表示非常愿意或愿意今后再参加AIAG主办的类似的采购论坛及活动。 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 优先并免费参加AIAG采购商与供应商交流会。AIAG为新兴市场会员提供了一个自由交流的平台，以供汽车整车厂、零部件

供应商、行业协会和服务商的高层领导共同讨论交流零部件采购要求、标准及战略相关等问题，从而拓展人脉和业务，增进

供求双方的了解，为往后的合作做铺垫。 
 
 
 
 
 
 
 
 

  
 在AIAG中文和英文网站上，列出会员公司简介及产品信息，同时添加公司网站链接。 

AIAG英文网页IP访问量为每月435,000，可协助会员公司增加在北美市场的知名度，拓展北美市场与业务。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 登陆AIAG英文网站会员专区，浏览AIAG技术委员会和工作小组的会议记录，了解汽车供应链方面的标准和要求。 
AIAG工作小组会定期举行会议，参会人员都是来自各大汽车整车厂、供应商和服务商中这一领域的专家级人物。了解这些标

准及其制订情况，有助于企业取得商务先机并增强公司竞争力。 
 定期收到AIAG电子杂志和新闻，介绍全球汽车业关注的焦点问题，及汽车供应链方面的标准、技术和产品等最新信息。 



 免费下载AIAG技术资料及标准。其中包括自动识别、海关、电子商务、工程、金融、物料物流管理、采购、安全与环境、卡

车与重机械等方面，总价值超过1,300美元。 
 享受AIAG技术及标准资料、培训、差距审核以及其他各类AIAG活动和产品的会员折扣。AIAG技术及标准资料包括质量核心

工具、物料物流管理、电子商务等。培训包括物料管理、精益生产、质量核心工具、电子数据交换、热处理系统审核、有效解

决问题指南、工作环境培训、保障管理等。 
 查看AIAG中国物流会议的会议记录，以了解物料物流、电子数据交换、出口物流、海关商贸反恐怖联盟、标准化包装、海关

HS编码等信息。 
 会员公司的母公司、全资子公司和分公司都将享受会员待遇。 

 
作为AIAG高级会员，除了以上所有权益以外，贵公司还将获得： 

 作为中国主要的大型汽车零部件供应商，受邀参加AIAG中国的某些物流相关内部会议，与北美整车厂和主要供应商的高层共

同探讨中国海关、进出口、物料物流等方面的事宜。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 以 5 折价格参加 AIAG 提供的差距评估项目，并将合格的供应商推荐给潜在买家，从而为供应商带来更多国际市场的机遇。帮

助企业了解采购商的采购要求及自身差距所在，并由 AIAG 帮助其制订改进计划。帮助会员提高产品质量，有效地降低成本、

顺利地解决制造过程中存在的关键问题，为优秀的会员提供商务接洽机会，帮助其获得订单。AIAG 曾与各省市地区政府合作

为供应商开展差距评估，评估后，AIAG 将评估报告推荐给了北美采购商。现已有一些开始为北美采购商供货，也有一些也正

在进入采购商的采购体系。同时 AIAG 也会为需要持续改进的供应商制订了改进计划，以帮助其提高其质量、物流等方面的综

合竞争力。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 优先并免费参加AIAG的VIP高层领导晚宴。有机会与汽车行业协会、整车厂、零部件供应商、服务商及AIAG邀请的行业内高

层人士结识与交流的机会。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 优先获得AIAG会员公司采购商参观其企业的机会。 
 每年至少可与AIAG亚太区总监进行一次会议，共同探讨汽车工业现状，及如何提升企业竞争力，拓展北美市场和业务等议题。 
 为企业在AIAG电子新闻摘要登企业宣传广告，帮助其打进美国市场。 
 有机会受AIAG合作伙伴邀请，参与年会及活动，结识同行拓宽人脉，了解其他企业的成功经验，获得拓宽市场及业务的机会。 

 
AIAG 新兴市场会员年费$1,000，高级会员年费$5,000 

与全球汽车供应链接轨并将业务拓展到北美市场！ 
――加入成为AIAG新兴市场会员公司！ 
详情请咨询AIAG上海代表处：吴先生，电话021-50818727，Email：cwu@aiag.com.cn 

http://www.aiag.org.cn/peixun2.asp?topid=178&idh=221
http://www.aiag.org.cn/peixun2.asp?topid=178&idh=224
http://www.aiag.org.cn/peixun2.asp?topid=178&idh=227
http://www.aiag.org.cn/peixun2.asp?topid=178&idh=227
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